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Sales…reloaded



Ci hanno cambiato
le regole del gioco



Si compra nel 2026

Perchè vendiamo 
come nel 1997?



Quando lo fate 
chiamatemi.



Facilità di esecuzione
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Prototype

Test

Scale





Cosa fai di mestiere?

Il full cycle sales!



Quindi basta 
assumere di più?



Prospezione

Chiusura

Gestione



Le attività senza AI 
sono sub-ottimali 
in una PMI



Trovare i giusti 
clienti

Negoziare con 
Vantaggio

Intervenire prima 
che sia tardi





Vediamo un po’ di 
casi reali



Cliente:
scuola di inglese 
online

Problema:
l’inglese serve a 
tutti… quindi a 
nessuno



● Progetti all’estero?
● Inglese richiesto per le 

posizioni aperte?
● Dipendenti all’estero?
● Budget per formazione?

Lead scoring con AI



Prospect con un 
punteggio da 1 a 10:
9-10: commerciali
5-8: email 
0-4: non vale la pena



Fatturato 
da new business

Dimensione 
deal medio

ciclo 
di vendita



Lo stack AI usato 
nel progetto

Clay Perplexity Claude

Crono HubSpotAircall



Creare la propria 
strategia su 
LinkedIn?

Facile, 
se sai come farlo



● Call con clienti
● Materiali
● Articoli

Flusso di post 
strutturati 
e performanti

● Tono di voce
● Trend di settore
● Generatore di grafiche



Lo stack AI usato 
nel progetto

ChatGPT Grok Claude

Fathom Canvan8n



performance:

Inbound +166%



Predire il churn
prima che avvenga

Arrivare preparati da 
un cliente

Conoscere la personalità di 
chi stiamo per incontrare



● Siamo sempre partiti dal processo
● Abbiamo trovato cosa non 

funzionava
● Abbiamo usato l’AI per migliorare



Da gennaio 2026



Con l’AI possiamo fare meglio quello che sappiamo già fare bene.
Senza essere una multinazionale



Thank you
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Present the problem you are solving

Offer your life-changing solution

Put your product in the spotlight

Now support it with evidence



Describe the problem you 
are solving.

What?
Detail why it matters and 
why it needs to be 
addressed now.

Why?
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